g

.- Soclal Wedia Domination sz 5y

1) ¢ WIEINAT Gl EEISIBhNATKENT LTI E OF et
NHEUEs Cale R EachsY VSIS

Die komplette Social Media
Domination Anleitung
Transkript & Playbook

Aditya Nowotny: In den letzten beiden Videos hast du die
schockierende Wahrheit Gber Social Media gesehen und du kennst
jetzt das Funf-Prinzipien-System der Social Media Domination.

Heute bekommst du den exakten Schritt-far-Schritt-Fahrplan und
eine Einladung, die dein Leben flr immer verdndern kann. Hallo,
herzlich willkommen, mein Name ist Aditya Nowotny.

Francis Herdes: Hallo, ich bin Francis Herdes. Gleich zeigen wir
dir nicht nur, was du tun musst, sondern genau, wie du es umsetzt,
ohne Ratselraten, ohne Trial and Error, ohne monatelange
Experimente.

Aditya Nowotny: Und am Ende dieses Videos machst du eine
Entscheidung, die dartber bestimmen wird, ob du zu den 5%
gehorst, die dominieren auf den sozialen Kanélen, oder zu den
95%, die weiterkampfen.
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Francis Herdes:

Schritt 1: Deine Visionen und smarte Ziele definieren. Bevor
du auch nur einen einzigen Post machst, brauchst du

Aditya Nowotny: Und um diese Klarheit zu bekommen, zeigen wir
dir ein Factsheet-System, welches Meister-Copywriter verwendet.

Factsheet 1, das Angebotsprofil

Was bietest du wirklich an? Und zwar nicht das, was du denkst,
sondern das, das deine Kunden kaufen. Was bewegt sie dazu, das
zu kaufen? Nicht was denkst du, warum die Leute das kaufen?
Zweitens, welches Problem |6st du fur sie? Lost ein Produkt fur sie,
|6st eine Dienstleistung fur sie. Und das Problem ist hier genannt,
das, was sie nachts sonst nicht schlafen lasst. Was ist dein

?
Und nicht deine Konkurrenz. Was macht dich anders? Erinnerst du
dich...... das hat mit Authentizitat zu tun.

Francis Herdes:

Fact Sheet Nr. 2 sind die Themen und Sprache deines
Publikums - Welche Worter benutzen sie? Nicht deine
Fachbegriffe, sondern ihre '

Welche Fragen stellen sie wirklich? Nicht das, was du denkst,
sondern das, was sie tatsachlich googein.

Wo hangen sie online ab? Z.B. In Facebook-Gruppen, auf LinkedIn,
auf Instagram?

Fact Sheet Nr. 3 - Dein Copy-Exposé
Aditya Nowotny: Es geht jetzt darum, wie mochtest du den

gestalten und auch dafiir hast du einen Fahrplan
mit dem Fact Sheet 3.
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Welche modchtet du bei ihnen auslésen? Welche

Geschichten helfen dir, diese Emotionen bei ihnen zu l6sen?

Und welche sind in Resonanz mit deinem
Zielpublikum.
Und welche Calls to Action, also , die

funktionieren.
Francis Herdes:
Fact Sheet 4 ist das erweiterte Angebotsprofil.

Das sind deine Content-Saulen, die 3 bis 5

Uber die du sprichst. Das ist dein Content-Mix, das du zu 80% Wert
gibst und zu 20% in den Verkauf gehst und deine Posting-Frequenz
pro Plattform.

Aditya Nowotny: Und flr Coaches, Berater und Therapeuten
besonders wichtig, du definierst hier auch deine

Was bedeutet das? Mit welcher Sichtbarkeit fihlst du dich
komfortabel oder wo geht es Uber deine Grenzen hinaus? Das
heil3t, du entscheidest, wieviel Persdnliches mdchtest du teilen. Wo
sind deine Grenzen? Und das ist nicht nur véllig okay, dass du das
machst, das ist sogar professionell.

Francis Herdes:

Schritt Nummer 2 ist die richtige Multikanalstrategie ohne
Uberforderung.

Die Wahrheit ist, du musst nicht auf allen

gleichzeitig starten. Der Weg ist, du wahlst dir
deine Hauptplatiform, wo 80 Prozent deiner Zielgruppe ist, zwei
Ergénzungsplattformen fur Glaubwuirdigkeit und machst auf allen
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anderen die automatisierte Verteilung (Auslieferung deiner Posts/
Reels/Lives)......

Aditya Nowotny: ...... Automatisiertes Posten auf anderen
Plattformen.
Und dazu der Plattform Guide:

LinkedIn ist zum Beispiel die Plattform fur B2B, Business to
Business, fur Coaches, Berater, Therapeuten und Unternehmen,
die miteinander in Kontakt kommen wollen. Wenn du ein

hast, eine Dienstleistung, Ideen, die fur andere Unternehmen und
Unternehmer interessant sein kdnnen, solltest du in jedem Fall auf
LinkedIn sein.

Instagram, B2C. So wie auch Facebook, so wie auch TikTok, B2C
bedeutet Business to Customer, das hei3t du wendest dich hier
hauptsachlich an und bei Instagram ist es
eine jungere Zielgruppe, tatsachlich sogar eine der jungsten
Zielgruppen und du sprichst Astheten an und visuelle Branchen an.

Facebook: Die breiteste Zielgruppe bei allen sozialen Medien,
besonders 35+.

YouTube: Longform Content, das bedeutet nicht nur kurze Videos
wie YouTube Shorts, die gehdren natlrlich auch zur Strategie dazu,
sondern tatsachlich auch langere Videos, die gerne 30, 45 Minuten
sein kbnnen.

Du weif3t, viele berihmte gehen sogar Uber die zwei,
ja sogar bis zur 3 Stunden Grenze.

TikTok: Unter 35, wobei immer mehr auch im Alterssegment 50, 60

auf TikTok mit dazu kommen. Das hatte man nie vorausgesehen
und es geht um kreative Inhalte.
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WhatsApp und Telegram: Fir direkte Kommunikation, far
Community Building und viele nutzen den WhatsApp-Status nicht
wirklich so, wie man ihn namlich nutzen kann. Denn Whatsapp ist
ein verkapptes soziales Medium. Nicht nur eine -App.
Der Trick, du erstellst Content flr deine Hauptplattform und du
passt ihn automatisiert fir die anderen an mit jeweiligen
Automatisierungssoftwares.

Francis Herdes: Beispiel Luana, die Traumacoachin, macht es
so. lhre Hauptplattform ist Instagram, denn ihre Zielgruppe ist dort.
Ihre Erganzungen sind Facebook und YouTube fir die Expertise
und automatisiert postet sie auf LinkedIn fir die Glaubwurdigkeit,
sowie TikTok und Pinterest. Der Zeitaufwand sind 15 Minuten
taglich und die Reichweite hat sie damit auf allen

Plattformen.

Aditya Nowotny:

Schritt drei, der 15 Minuten Workflow fiir maximale
Reichweite.

Das Geheimnis liegt in der Automatisierung, in der Automation. Du
kannst eine Morgenroutine machen, wenn du ein Morgenmensch
bist. Ich selbst bin kein Morgenmensch. Deshalb ist es bei mir eine
Nachmittags- oder Abendroutine. 15 Minuten am Morgen oder 15
Minuten am Nachmittagabend oder wenn du das nicht gerne jeden
Tag machst, machst du das einmal in der Woche.

Setz dich einmal in die Woche hin und die
Posts schon voraus. Funf Minuten Tagesposts erstellen, auf die
ganzen Plattformen abstimmen. Da kannst du jetzt rechnen, flnf
mal funf sind 25 Minuten, wenn du flnf Plattformen machst.

Und das Ganze dann flur die Woche im Voraus. Da liegst du bei
circa einer Stunde (wie, das erfahrst du im Bootcamp).

© Aditya Nowotny, Francis Herdes 2025 5 Social Media Domination - Video 3
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Funf Minuten auf Kommentare antworten, das ist wichtig. Es gibt
naturlich eine Kommentar- oder Messenger-Software, die
automatisiert ist. Und wo du das auch automatisieren kannst, dass
du nicht alles selbst musst, weil letztlich geht es
ja nicht darum, dass Du dann ins Plaudern und ins Chatten kommst
und dann wieder viel Zeit verlierst.

Letztlich geht's ja darum, die Leute abzuholen und zu Deinem
Angebot hinzufihren. Das heif3t, auch das kann

werden. Aber das ist etwas, darauf kannst du trotzdem jeden Tag
ein bisschen schauen, wann reagieren Leute, wann siehst du auch:
,Das ist eine interessante Person!®, die wirklich genau deiner
Zielgruppe entspricht, da kannst du auch personlich antworten.

Und fanf Minuten am Tag im Durchschnitt mit anderen
interagieren. Das heiBt mit anderen Marketern, mit anderen Social
Media Hacks, mit anderem Unternehmen. Also dein Netzwerk
pflegen, weil da kann sich naturlich auch immer wieder was
ergeben. Zum Beispiel Partner flr deinen Podcast-Interviews..

Francis Herdes:

Dann gibt es eine Zwei-Wochen-Routine, eine Stunde. Du
nimmst ein 45 Minuten langes Video auf. Das kann ein Interview
sein, eine Prasentation oder auch ein Q&A (Frage-und-Antwort
Session). Das Al-Tool erstellt daraus 30 Reels automatisch und du
terminierst das fur alle Plattformen.

Aditya Nowotny:

Dann deine Monatsroutine, das ist einmal im Monat zwei
Stunden.

© Aditya Nowotny, Francis Herdes 2025 6 Social Media Domination - Video 3
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Du machst deinen Content- mit allen Themen fir die

nachsten vier Wochen. Du aktualisierst deinen Dauer-Livestream-
Setup und du analysierst die Performance auf deinen
verschiedenen Plattformen und schaust dir an, wie kannst du die
Performance optimieren.

Francis Herdes: Hier kommt die Al-Revolution.

Aus einem 45 Minuten Video entstehen

- 30 Reels, jedes 15 bis 60 Sekunden lang, entstehen
10 YouTube Shorts und

5 langere Facebook- oder Instagram-Videos,

20 Zitatposts, die direkt aus deinem Video kommen
alles mit Untertiteln, mit B-Roll und terminiert.

Aditya Nowotny:
Wichtiger Hinweis von Francis: Zitate direkt aus deinen Videos!

Du musst dich nicht mit fremden Federn schmticken, sondern wenn

du dich selbst zitierst, gibt dir das natirlich noch mehr Autoritat.

Andere zitieren machen meistens diejenigen, die keine eigenen

Zitate haben.

Und je mehr du da reinkommst, in diesen Ablauf von einmal im

Monat ein solches 45 Minuten Video mit dem was du auch als
-Livestream verwenden kannst.

Was du fur die Reals verwendest und was du sogar fur deine

Zitatposts verwendet, dann wird es immer mehr deine Kreativitat

und deine , deine Originalitat anregen.

Fir introvertierte Coaches wieder eine FulB3note. Du kannst auch
Screencasts mit Keynote oder PowerPoint machen. Screencast

besteht quasi darin, dass du einfach einblendest.
Das heifBBt, du musst nicht mal selbst mit deinem Gesicht sichtbar

© Aditya Nowotny, Francis Herdes 2025 7 Social Media Domination - Video 3
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sein oder sogar einfach Audio aufnehmen und visualisieren lassen.
Auch dazu kannst du heutzutage Kl verwenden. Das heif3t du
musst nicht selbst vor die Kamera, wenn du sagst, das geht mir zu
weit, das passt mit meinen Sichtbarkeitskomfortzonen nicht
zusammen.
Andererseits, wenn Du dein Gesicht zeigen kannst und willst.....
das ist naturlich ein hilfreicher Faktor. Dass die Menschen deine
wahrnehmen und dass die Menschen Know,
Like and Trust, also , und
, mit dir entwickeln.

Francis Herdes:

Schritt 4 ist von Social-Media-Followern zu zahlenden
Kunden.

Hier ist das groBte Problem, 99% der Marketer sammeln
, aber keine

Die L6sung sind automatisierte Messenger-Dialoge. So funktioniert
das Ganze. Du machst in jedem Post einen Call to Action.

Zum Beispiel schreibt dir jemand: ,Schreib mir einen Tipp flr die
komplette Anleitung®“. Du hast dann eine automatisierte Antwort, die
du vorprogrammierst. Die fuhrt zu einem wertvollen Lead-Magnet
und dass sich die Person mit E-Mail-Adresse eintragt. Und das fuhrt
dann zur Follow-Up-Sequenz. Da bekommt dann derjenige weitere
wertvolle E-Mails und das

Aditya Nowotny:

Beispiel Matthias, der Business Coach. Sein typischer Post ist zum
Beispiel ,,Drei Fehler, die 90% der Unternehmer bei LinkedIn
machen® Jetzt, wenn du Unternehmer bist und du liest es, sagst
du, okay, mache ich diese drei Fehler auch?

© Aditya Nowotny, Francis Herdes 2025 8 Social Media Domination - Video 3
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Perfekt: Aufmerksamkeit erregen. Und der Call to Action ist dann,

schreib mir ,LINKEDIN* unter diesem Video fir meine komplette

LinkedIn-Strategie.

Dann kommt eine automatisierte Antwort PDF plus Eintragung in

die E-Mail Liste und Matthias sammelt mit dieser Technik 200 plus
Leads pro Monat.

Das Schéne, alles lauft automatisch auch nachts, denn es gibt ja
Leute die kdnnen nachts nicht schlafen, weil sie eben Probleme
nicht 16sen kbnnen, wo gehen die hin aufs Internet um nach
Lésungen zu ihren Problemen zu suchen? ....und das sogar am
Wochenende. Wahrend du Dein Leben genief3t.

Francis Herdes:

FUr Therapeuten, Berater und Coaches: deine Lead Magnets
kdnnen sein

- Selbst-Assessment-Tools oder Quiz,

- geflhrte Meditationen,

- Checklisten,

- Mini-Kurse,

- Erste-Hilfe-Guides oder

- Special-Reports.

Aditya Nowotny: ,Aber Aditya, das klingt ja alles so kompliziert!,
wirst du vielleicht sagen.

Verstehe ich. Deshalb machen wir es far
Nicht alles auf einmal. Das Social Media Domination Bootcamp hat
einen Kickoff. Da erstellen wir zum Beispiel die 4

Das ist wirklich das Fundament fir dein Social Media
System. Tag 1 machen wir dann dieses Setup auf den
Hauptplattformen. Tag 2 richten wir die ersten Automationen ein und
Tag 3 integrieren wir Funnel und geben vertiefte Strategien.

© Aditya Nowotny, Francis Herdes 2025 9 Social Media Domination - Video 3
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Francis Herdes: ,,Aber, Francis, ich bin ja nicht technikaffin!, sagst
du vielleicht. Die Tools sind so einfach wie WhatsApp. Drag & Drop,
klicken und fertig. Und das Beste, du musst es nicht alleine
machen.

Aditya Nowotny: Du sagst vielleicht immer noch: ,Aber ich habe
Angst vor der Sichtbarkeit!*

Das ist véllig normal, besonders fir Coaches, Therapeuten und oft
auch fur Berater und insgesamt fur feinfuhligere oder
introvertiertere Menschen.

Doch denk daran, jeden Tag Menschen, weil sie deine
Hilfe nicht finden, weil du vielleicht genau die Person bist, die ihnen
helfen kdnnte.

Lisa - eine Angsttherapeutin ...... das ist Ubrigens eine typische
Erfahrung......... eine Angsttherapeutin hat mir erzahlt:“Ich hatte
panische Angst vor Social Media!”

Und dann hat sie selbst gelacht und gesagt: ,,Ironisch, oder? Ich bin
Angstthererapeutin und habe selbst riesige Angst. Ich helfe
Menschen mit Angsten, aber ich hatte selbst Angst vor der

Heute aber,” hat sie mir dann gesagt, ,erreiche ich
taglich Menschen, die meine Hilfe brauchen. Meine Posts haben
schon Leben gerettet, buchstablich. Das war es wert, sichtbar zu
sein und mutig zu sein, in die Sichtbarkeit zu gehen.*

Francis Herdes: ,Funktioniert das auch in meiner Branche ?*

Ja, wir haben Erfolgsgeschichten aus allen Bereichen von
Therapeuten und Coaches, von Beratern und Trainern, von Arzten
und Heilpraktikern, Handwerkern und Dienstleistern und von
Onlineunternehmern und Affiliates.

© Aditya Nowotny, Francis Herdes 2025 10 Social Media Domination - Video 3
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Aditya Nowotny: Funktioniert, weil es ndmlich auf menschlicher
basiert. Und Menschen sind letztlich Uberall
gleich. Aber hier ist das Problem. Du kdnntest jetzt versuchen, das
alles allein umzusetzen. Du konnte monatelang experimentieren,
trial and error, und dann frustriert aufgeben, irgendwann wieder
anfangen, nachdem kostbare Zeit verstrichen ist. Du kdnntest die
falschen wahlen. Du konntest zu Tools
wahlen, du kénntest auf die falschen setzen oder auf
gar keine Strategie, sondern einfach drauf losmachen oder auf die
falschen bezogen auf dein Zielpublikum.

Francis Herdes: Oder du nimmst den Shortcut:

Das Social Media Domination Bootcamp: 3 intensive Tage, in
denen wir gemeinsam dein komplettes Social Media System
aufbauen.

Kick-Off: Freitag, 19. September, 19:00-23:00 Uhr
* Deine Vision und SMARTe Ziele definieren

* Die 4 Factsheets fur dein Business erstellen

« Tool-Ubersicht: Was brauchst du wirklich?

Tag 1: Freitag, 26. September, 9:00-18:00 Uhr

» Targetierte Sichtbarkeit: Die richtigen Menschen erreichen

» 11-Schritte-System zur Social Media Domination

« Facebook & Instagram Mastery: Posts, Reels, interaktive Inhalte
» Praxis: Wir richten alles gemeinsam ein

Tag 2: Samstag, 27. September, 9:00-18:00 Uhr

* WhatsApp & Telegram Marketing: Status, Gruppen, Parties
» Pinterest als Suchmaschine nutzen

« Technische Einrichtung aller Tools

» Hot Seats: Individuelles Feedback flur dein Business

© Aditya Nowotny, Francis Herdes 2025 11 Social Media Domination - Video 3
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Tag 3: Sonntag, 28. September, 9:00-18:00 Uhr

* YouTube Dauerlivestreams: Sichtbarkeit ohne Mehraufwand
 P.E.T.A.-Formel: Magnetische Aufmerksamkeit auf allen Kanalen
« TikTok Automation: Al-gestutzte Reels fur alle Plattformen

» LinkedIn Leads: Professionelle Kontakte gewinnen

Das Ergebnis nach drei Tagen ist: Du hast ein komplettes

Social-Media-System, das automatisch lauft.

» Du hast Content fir drei Monate bereits erstellt und terminiert.

* Du hast deine Funnel-Integration.

» Deine Follower werden damit zu Kunden.

« Und du hast deine personliche Strategie maBgeschneidert flr
dein Business.

Aditya Nowotny: Mit einem Bootcamp kriegst du einen echten
Jumpstart und hast gleich die ersten 3 Monate und weiBt vor allen
Dingen, wie das dann auch weitergeht, weil du alle Tools
bekommst, weil du die Content-ldeen bekommste und die ganzen
Automatisierungen, das hei3t, nach 3 Monaten bist du garantiert
drinnen und du wirst den Faden nicht mehr abreiBBen
lassen.

Trotzdem wirst du vielleicht sagen. ,Ist das nicht alles zu viel auf
einmal?*

Nein, weil wir es Schritt fur Schritt machen. Du bist nicht allein, wir
nehmen dich bei der Hand und wir fihren dich auf sanfte Weise zu
deiner Sichtbarkeit.

Francis Herdes: ,,Funktioniert das auch ftr Introvertierte 7 -

Absolut! 60 Prozent unserer Teilnehmer sind introvertiert. Wir
zeigen dir sanfte Wege zur Sichtbarkeit.

© Aditya Nowotny, Francis Herdes 2025 12 Social Media Domination - Video 3
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Aditya Nowotny: ,,Bin ich technikbegabt genug?“ wirst du
vielleicht fragen. Wenn du Whatsapp bedienen kannst dann schaffst
du auch das Bootcamp - wir machen alles gemeinsam.

Francis Herdes: ,,Habe ich genug Zeit?“- Das Bootcamp
dir Monate der Experimente und danach brauchst du nur 15
Minuten taglich!

Aditya Nowotny: , /st das nicht zu teuer?”- Frag dich, was kostet
es dich, wenn du weitere 6 Monate unsichtbar bleibst? Wie viele
Kunden verlierst du jeden Tag? Claudia hat in den ersten 30 Tagen
nach dem Bootcamp 15.000 Euro verdient, zusatzlich nur durch
Social Media.

Francis Herdes: ,,Was, wenn es bei mir nicht funktioniert?“- Dann
bekommst du dein Geld zuriick, ohne Diskussion, ohne Fragen.
Warum kénnen wir das anbieten? Weil es funktlonlert immer, wenn
du die Schritte befolgst. Hier ist die

Aditya Nowotny: Wahrend du zbgerst, oder wenn du zdgerst,
dann gewinnen andere deine Kunden.

Wahrend Du noch Uberlegst, bauen andere ihre auf.
Und wahrend Du wartest, helfen andere den , die
eigentlich far Dich bestimmt sind.

Francis Herdes: Die Entscheidung liegt bei dir.

Option 1: Du machst weiter wie bisher, kdmpfst allein,
experimentierst, hoffst, dass es irgendwann klappt.

Option 2: Du nimmst den Shortcut. Drei Tage intensive Arbeit,
lebenslange Ergebnisse.

Aditya Nowotny: Die Platze sind streng limitiert. Warum? Weil wir
jeden Teilnehmer persoénlich betreuen, mit Hot Seats, mit Feedback,
mit Evaluierungen, individuelles Feedback. Und das geht nur mit

© Aditya Nowotny, Francis Herdes 2025 13 Social Media Domination - Video 3
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einer kleinen Gruppe, deshalb lassen wir maximal 30 Teilnehmer
Zu.

Francis Herdes: Die Anmeldung zum Early Bird Preis schliet am
21. September um 23.59h (die letzte Anmeldungsmoglichkeit zum
vollen Preis ist am 25. September um 23.59h).

Warum so schnell? Weil wir die Fact Sheets und Materialien
personalisiert vorbereiten mussen. Der nachste Durchgang ist erst
wieder in zwei Jahren.

Aditya Nowotny: Wir haben eine ganze Reihe von Bootcamps
und wir machen die alle drei Monate. So kommt dieses Social
Media Bootcamp, auch wenn es eines der wichtigsten ist, trotzdem
nur alle zwei Jahre. Das heiBt, jetzt die Gelegenheit nutzen oder
zwei Jahre warten.

Und flr Coaches, Therapeuten und alle, die Menschen helfen, denk
an die Person, die heute Nacht vielleicht nicht schlafen kann, weil
sie mit ihren Problemen nicht ein und aus wei3 und genau deine Art
der Hilfe, dein Produkt oder deine Dienstleistung brauchen wirde.
An die Menschen, die seit Monaten nach jemandem wie dir suchen.
Denk an die . die du bewirken kdnntest, wenn du
nur sichtbar warst.

Francis Herdes: Deine Zuriickhaltung ist verstandlich, aber sie
schadet denen, die dich brauchen.

Aditya Nowotny: Deshalb gehe jetzt zur Anmeldung auf https://
adityanowotny.com/social-media-domination-bootcamp und sichere
dir deinen Platz!

Es wird eine erfolgreichere neue Phase in deinem Leben beginnen
und du wirst nicht mehr zurlckblicken.

Die Wahrheit ist: sechs Monate spater, von heute angerechnet,
wirst du vielleicht genau an diesem Punkt stehen, entweder du
blickst zurlick und sagst: ,,Super, das war die beste Entscheidung,

© Aditya Nowotny, Francis Herdes 2025 14 Social Media Domination - Video 3
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die ich treffen konnte, endlich weil3 ich wie es geht, endlich komme
ich vorwarts, endlich bekomme ich die Sichtbarkeit und die Kunden,
die mir schon immer gewunscht habe!”

Oder du schaust zurlick und sagst, ,Hatte ich damals nur ...!"
Hatte, ware, wenn - was so viele Leute zum Teil mit ins Grab
tragen.

Francis Herdes: Was wird es sein bei dir?

Deshalb melde dich jetzt an zum Bootcamp Uber den Link https://
adityanowotny.com/social-media-domination-bootcamp oder warte
weitere zwei Jahre, wahrend andere deine Kunden gewinnen,
wahrend andere die Autoritat aufbauen, die dir gehort.

Wéhrend andere den Menschen helfen, die eigentlich zu dir wollen.
Deine Wahl. Wir sehen uns im Bootcamp.

Aditya Nowotny: Ja, und da weiB ich nicht, ob ich lachen oder
weinen soll, denn wenn du zwei weitere Jahre wartest oder wenn
du es nie machst, entgeht dir so viel und es entgeht den Menschen,
die fur dich bestimmt sind, deine Hilfe, deine Produkte, deine
Dienstleistungen. Es entgeht ihnen so viel.

Wir alle kbnnen die Welt zu einem besseren Platz machen oder wir
alle kbnnen die Welt im Stich lassen und letztlich lassen wir uns
dann dadurch selbst ebenfalls im Stich.

Falls du immer noch zweifelst, was ist das Schlimmste, was
passieren kann? Du lernst im Kickoff und in den drei Tagen des
Bootcamp mehr Uber Social Media, als du in drei Jahren mit Trial
and Error erlernen wirst. Und falls es nicht funktioniert, bekommst
du dein Geld zurtick.

Francis Herdes: Fur alle Coaches, Berater und Therapeuten, Eure

Arbeit ist so wichtig und viel zu wichtig, um versteckt zu bleiben. Die
Welt braucht euch, sichtbar, authentisch und erfolgreich.
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Aditya Nowotny: Wir sehen uns

Sichere dir deine Teilnahme am Bootcamp!

Gehe auf https://adityanowotny.com/social-media-domination-

bootcamp und wir sehen uns im Bootcamp :-)

Wenn du nicht alle Sessions live dabei sein kannst - kein Problem:
du bekommest die Aufzeichnungen aller Sessions innerhalb von 3
Stunden in deinen Mitgliederbereich hochgeladen.
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