
Der 30-Tage Webseiten Coup  
Transkript & Playbook


Aditya Nowotny   Willkommen zum 30-Tage Webseiten Coup. In diesem 
Video zeigen wir dir, wie jetzt alles zusammenkommt, was du aus den zwei 
ersten Videos kennst: wie einfache Menschen wie Sandra aus Hamburg mit 
einfachen Webseiten großen Erfolg haben. 


Francis Herdes  Wie einfach und schnell es gehen kann, wenn du alle 
Elemente beisammen hast. Das ist wie die Zutaten bei einem guten 
Kuchenrezept, doch wenn nur eine Zutat fehlt, dann schmeckt der ganze 
Kuchen nicht. 


Aditya Nowotny  Wie auch du einen regelrechten 30-Tage Webseiten Coup 
landen kannst, denn wir geben dir heute Zugang zu einem 3-Tages-
Bootcamp, welches alles das für dich möglich machen wird. Keine 
Webseitenbaukästen, die dir zwar Struktur und Technik geben, dich aber 
andererseits begrenzen mit den Integrationsmöglichkeiten und der 
Kreativität. 


Die dir auch nicht ermöglichen, die ………………. und die ………………. auf 
deiner Webseite zu schaffen, die dich einzigartig macht. Und keine teuren 
Webdesigner und schon gar keine teuren Agenturen mit Knebelverträgen, du 
hast die Geschichte von Francis gehört, dass da eigentlich ein Abo daraus 
wurde, obwohl sie schon 




15.997 Dollar gezahlt hat. Und aus solchen Knebel-Verträgen kommst du 
dann oft ein Jahr oder sogar länger nicht raus. 


Francis Herdes   Du bekommst heute simpel das, worauf es ankommt und 
wie du den nächsten Schritt jetzt machen kannst. 


____________________________________________________________________


Aditya Nowotny  Hi, hier ist wieder Aditya Nowotny. 


Francis Herdes   Und hier ist Francis Herdes. 


Aditya Nowotny  Erinnerst du dich an Sandra aus dem Café in Hamburg? 


Die Frau, die 4.500 Euro für eine nutzlose Webseite bezahlt hatte. Heute 
möchte ich dir erzählen, was sechs Wochen später passiert ist. Es wird dich 
umhauen. Sandra rief mich nach sechs Wochen an. Und sie weinte wieder. 
Doch dieses Mal waren es Freudentränen. 


„Ich kann es nicht glauben“, schluchzte sie. „Meine neue Webseite hat mir in 
den letzten vier Wochen mehr Kunden gebracht als die alte in einem ganzen 
Jahr. Ich habe gerade meinen ersten fünfstelligen Monat gehabt!“ 


Doch hier ist das Verrückte. 


Sandra ist gar nicht technikaffin. Sie kann kaum eine E-Mail schreiben und 
versenden. Geschweige denn eine Webseite programmieren. Trotzdem hat 
sie in nur 30 Tagen eine Web-Seite, eine Microsite, du erinnerst dich aus 
Video 2 erstellt, die ihre Konkurrenz in den Schatten stellt. Heute zeigen wir 
dir genau, wie sie das gemacht hat. Und warum jetzt der perfekte Zeitpunkt 
ist auch für dich alles zu verändern. 


Möchtest du deinen eigenen 30-Tage Webseiten Coup landen?  

Dann melde dich JETZT auf  https://adityanowotny.com/wunderbare-
webseite-bootcamp/ an und starte deinen 30-Tage Webseiten Coup :-)


Francis Herdes   Aber zuerst zeigen wir den fatalen Fehler, den 99 Prozent 
aller Menschen machen. Gestern haben wir dir die Microsite-Methode 
gezeigt. Viele von euch haben wahrscheinlich gedacht, okay, ich erstelle 
einfach eine einfache Seite und fertig. 


Stopp!  
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Das ist der Fehler. Lass uns dir von René erzählen. Unternehmensberater, 15 
Jahre Erfahrung. Er war vor einigen Monaten bei uns. Und hat nach den 
Erkennissen, die wir dir im gestrigen Video weitergegeben haben, sofort eine 
Microsite erstellt. Eine Seite, ein Angebot, ein Button. Immerhin - René ist ein 
Schnellumsetzer! Doch nach zwei Wochen - null Anfragen auf seiner 
Webseite…


Aditya Nowotny   Und da schrieb uns René frustriert: „Es funktioniert nicht!“ 
Ich schaute mir seine Seite an und sah sofort das Problem. Er hatte den 

klassischen „Ich-bin-so-toll“ Fehler gemacht. 


Seine Headline: „Professionelle Unternehmensberatung, 15 Jahre 
Erfahrung.“ 


Weißt du, was sein …………… Kunde dachte, als er das las? „Schön für 
Dich, René. Aber was ist mit meinem …………………?“ 


Der fatale Fehler: René sprach nur über sich, nicht über seine Kunden. Die 
…………………………….. ist hier glasklar. Das menschliche Gehirn ist darauf 
programmiert, nur auf Dinge zu reagieren, die für das eigene Überleben 
relevant sind. Wenn deine Webseite nicht sofort klar macht, wie sie dem 
Besucher hilft, dann schaltet das Gehirn ab. René hatte immerhin  eine 
Menge ………………………., indem er sich so mächtig positionierte und 
stellte heraus, wie viel Erfahrung er hat. Er vergaß jedoch zu erwähnen, wie 
vielen Menschen er schon geholfen hat, und er vergass die ………………….. 
und die …………………… von diesen hunderten von Menschen zu 
erwähnen. (Das würde seine Webseitenbesucher wesentlich gewogener 
machen).


Francis Herdes   Es gibt übrigens noch eine zweite Variation dieses Fehlers. 
Diejenigen, die weniger Selbstvertrauen haben, sprechen in Allgemein-
plätzen. Sie sprechen in der „Wir“-Form und dann in der „Man“-Form, statt 
„du“ und „ich“, also die direkte ,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,, zu verwenden. 


Hier ist ein Beispiel dieser lahmen Vorgehensweise:  

„Wir beginnen mit Schritt 1, machen ein Analysegespräch. Dabei machen 
wir eine Problemerörterung und schauen uns an, wo überall die Probleme bei 
dir liegen.“ 
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Aditya Nowotny    


„In Schritt 2 schauen wir uns an, welche Ressourcen bei dir aktiviert werden 
können.“ 


„In Schritt 3 arbeiten wir daran, deine Motivation zu klären und zu sehen, 
wie bereit du bist, deine Probleme zu lösen.“ 


Francis Herdes   


„Dann schauen wir uns nochmals deine Probleme an und sehen, was einen 
emotional und von der aktuellen Situation her alles belastet.“ 


„Zuletzt in Schritt 5 bekommst du deine Aufgaben und du bekommst 
Unterstützung bei deiner Problembewältigung.“ 


Aditya Nowotny    Du hast es vielleicht schon bemerkt: „wir“, wie beim 
guten alten Onkel Doktor. Und der Fokus ist auf Probleme, Probleme, 
Probleme gerichtet. Oder Allgemeinplätze. 


Es geht weiter:„Man fühlt sich dann besser. Man hat mehr Schwung. Alles 
klappt für einen leichter.“ Nicht „für dich“ leichter, für einen leichter. Wenn 
man sich an alle Schritte hält, die unsere Methode beinhaltet. 


Anmerkung: Wir haben das jetzt gar nicht so 100% rübergebracht, weil 
Francis und ich immer die direkte Ansprache verwenden, doch hier siehst du: 
man und wir solltest du vermeiden, ich und du solltest du verwenden, es sei 
denn, du sprichst für ein Team, dann verwendest du natürlich wir. Doch wo 
immer möglich, stelle direkten Bezug in der Ansprache her. 

Im Beispiel war dann wieder nicht meine Methode, sondern unsere 
Methode.


Anmerkung: „meine“ wäre Eignerschaft - Ownership - dass du auch die 
Verantwortung übernimmst. „You own it!“ wie die Amerikaner sagen. „Wir“ ist 
unpersönlicher, ich plus bekannte plus möglicherweise unbekannte Andere. 
Was ist also dir zurechenbar, an was kann ich mich bei DIR wirklich halten? 
Und noch schlimmer natürlich, wenn „man“ verwendet wird.  

Beoachte mal Menschen in deiner Umgebung: die, die viel „man“ verwenden 
sind die unsichersten und ihnen wird auch am wenigsten zugetraut. Oder es 
steckt eine verdeckte Agenda hinter dem, der „man“ sagt. Die, die klar „ich“ 
sagen, stehen für das ein, was sie sagen.  
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Beachte, ………………………… sind immer ein Ausdruck von Unsicherheit. 
Wenn du in der dritten Person sprichst: man und einer oder eine, ist es nie 
eine direkte Ansprache. Wer ist denn da eigentlich damit gemeint? Es geht 
darum, dass du deine Interessenten, deine Kunden, deine Besucher 
direkt ansprichst. Im Beispiel ist dann sogar von der Wir-Form in die 
risikolose, aber nichts sagende Man-Form umgeschwenkt worden. „Man 
wird das schon gemeinsam schaffen…..“ 


Anmerkung: Dieser sprachliche Stilunterschied wird noch eklatanter, wenn 
du ihn nicht nur im Schriftlichen, sondern auch im Mündlichen, z.B. im Video 
so rüberbringst. Die dritte Person erzeugt Distanz, die erste und zweite 
Person erzeugt Nähe, erste Person Plural kann ein von-oben-herab erzeugen, 
ein Patronisieren. 

Francis Herdes   Immerhin - es ist dir aufgefallen - werden hier erstmals 
……………………. versprochen. Mehr Leichtigkeit, mehr Schwung, doch das 
ist zu wenig, weil es insgesamt sehr lahm klingt und wie von einem 
Therapeuten, der gerade aus der Ausbildung kommt. 


Dasselbe Schema siehst du auf fast allen deutschsprachigen 
Dienstleistungswebsiten. Dazu dann eine Auflistung aller Ausbildungen und 
Diplome, die der Anbieter oder die Anbeterin gemacht hat. Doch was hilft 
diese Kompetenz-Show dem Webseitenbesucher? 


Aditya Nowotny    Das ist ein bisschen so, wie wenn du bei einem Coach 
oder Therapeuten oder Heilpraktiker in die Praxis kommt und da hängen 
dann alle möglichen Diplomer und Zertifikate an der Rückwand, um zu 
beweisen, was die Person alles kann. Aber darum geht es den Leuten 
nicht. Den Leuten geht es nur darum, was für sie dabei herauskommt.  

„Was kannst du für mich tun?“ Das ist es, was du ansprechen sollst. 


Illustriert wird dann das Ganze auf so typischen deutschsprachigen Websites 
oft mit Fotos der Website-Betreiber oder Betreiberin, wo du sie in der Natur 
spazieren gehen siehst oder mit ihrem Hund oder mit ihren Kindern. 
Wunderschön! Nur was hat der Webseitenbesucher davon? Keine Spur von 
glücklichen Klienten, vom „Hero“ (Held, Heldin), deren oder dessen 
Probleme gelöst wurden. 


Francis Herdes   Und die Produkt-Websiten, die Webshops, sind kaum 
besser. Eine einfache Auflistung der Produkte, der Inhaltsstoffe oder 
technischen Eigenschaften, wie viel von was enthalten ist und so weiter. Das 
liest sich wie ein wissenschaftlicher Bericht. Ohne die ……………………. zu 
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erwähnen, die bessere Zukunft zu versprechen, die goldenen Tage, die jetzt 
für den Käufer oder Klienten anbrechen. 


Aditya Nowotny    Darum geht es. Was wird jetzt alles für dich möglich? 
Das ist das Einzige, was den Webseitenbesucher interessiert. Das Bild, was 
du ihm oder ihr zeichnest von seiner oder ihrer ……………….. Zukunft, wo 
sie endlich die Probleme gelöst haben, wo sie endlich ihre Ziele erreichen 
können und nicht mehr zurückgehalten werden. 


Ich hoffe, wir haben dich jetzt nicht zu sehr gelangweilt. Denn genauso geht 
es vielen, die auf einer solchen langweiligen und nicht-sagenden Webseite 
landen. Sie klicken dann einfach weg von der Webseite. 


Deshalb lass uns jetzt einen Gang höher schalten. Hier ist das Geheimnis, 
das Sandra zum Erfolg geführt hat. Sie hat nicht eine Webseite erstellt. Sie 
hat gleich ein ganzes ,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,……..,,, erstellt. 


Erster Teil dieses Systems der wunderbaren Webseiten sind die 
Landesseite und dann die Verkaufsseite. Landesseiten für deine 
kostenlosen Lead Magneten, jederzeit duplizierbar, und Verkaufseiten für 
deine Hauptangebote, aber für jedes Angebot eine Verkaufsseite, 
genauso wie auf jeder Landesseite nur ein Leadmagnet. Hier landen dann 
die Menschen, die nach einer spezifischen, nach einer Lösung suchen. Wenn 
du mehrere Möglichkeiten anbietest verwirrst du sie und sie werden 
unkonzentriert und klicken weg. 

Francis Herdes   Der zweite Teil des Systems der wunderbaren Webseiten 
ist die Microsite für dein Signature-Programm. Eine Seite, ein Problem, eine 
Lösung, ein Angebot. 


Aditya Nowotny    Wir nennen es Signature Program oder Flagschiff-
Programm. Es ist wichtig, dass du weißt, was ist dein ……………………..? 


Was ist dein …………………. Produkt oder deine …………… Dienstleistung? 
Damit solltest du natürlich starten und das nicht verwässern mit zusätzlichen 
Angeboten. 


Und System Teil 3 ist die Homepage: du kannst, wenn du willst und wenn 
du natürlich mehrere Angebote hast oder im Laufe der Zeit aufbaust auch 
eine klassische Homepage, eine sogenannte Mama-Page oder Museums-
Webseite mit allen Schikanen auf die Beine stellen und es hat einen Vorteil, 
wenn du mal eine ganze Reihe von Angeboten hast und im Markt erfolgreich 
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bist - aufgrund deiner Landesseiten, Verkaufsseiten und Microsite(s) - dann 
macht eine klassischen Homepage einen Sinn. 


Denn sie gibt deinen Interessenten, deinen Besuchern ein digitales ………… 
Da werden die Menschen alle Deine Angebote unter einem Dach finden und 
natürlich die Farbgebung, das Design, die Atmosphäre, sie werden es 
…………………. 


Das, was sie schon von einer Landesseite, Verkaufseite, von deiner Microsite 
kennen, finden sie auch auf der Homepage. 


„Das ist doch viel zu kompliziert“, denkst du jetzt vielleicht. Gleich ein 
dreiteiliges ……………….. auf die Beine zu stellen. Das ist genau der Punkt. 


Sandra, die nicht coden konnte, nicht programmieren konnte, hat alle drei 
Komponenten dieses Systems in nur 30 Tagen erstellt. Ohne Programmier-
kenntnisse, ohne teure Agentur. Mit dem exakten System, das wir dir heute 
zeigen werden. 


Francis Herdes    Hier ist etwas, was die meisten nicht wissen. Eine Studie 
von HubSpot mit über 40.000 Unternehmern zeigte, Businesses, die ihre 
Website-Strategie in den ersten sechs Monaten des Jahres optimieren, 
haben 67% höhere Conversion-Raten als die, die es später machen. 


Warum? Weil sie das ganze Jahr profitieren, anstatt nur ein paar Monate. 
Wenn du heute anfängst, hast du nach 30 Tagen eine Webseite, die dir jeden 
Monat neue Kunden bringt. Wenn du wartest, verlierst du nicht nur Zeit, du 
verlierst Geld. 


Aditya Nowotny    Ich will dir vorrechnen, was Warten dich kostet. 
Angenommen, eine ………………….. Webseite bringt dir nur drei zusätzliche 
Kunden im Monat, à 500 Euro. Das sind dann 1.500 Euro pro Monat. Und 
wenn du jetzt sechs Monate wartest, verlierst du 9.000 Euro. Wenn du ein 
Jahr wartest, verlierst du 18.000 Euro. 


Du kannst dich erinnern, Verschieberitis ist einer der zwei Feinde (der 
andere ist die Ungeduld), beide sind gefährliche Feinde, weil sie dich teuer 
zu stehen kommen. Und das ist erst eine konservative Rechnung. 


Bist du bereit zum 30-Tage-Webseiten-Coup? 


Francis Herdes   Wir haben etwas Einzigartiges für dich geschaffen, das 
dreitägige Wunderbare Webseiten Bootcamp. 
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Hier ist, was in diesen drei intensiven Tagen passiert: 


Tag 1: die Lande- und Verkaufsseite


Die Website Essentials 1, das Design- und Zuhause-Feeling deiner 
Webseites, dass sich deine idealen Interessenten und Kunden da gleich zu 
Hause fühlen. Plus dein idealer Kundenavatar - was macht deinen idealen 
Kunden aus. 

Session 2 die Website Essentials 2, die ………………… und 
Positionierung, SEO plus die tiefe Marktrecherche. 

Session 3 die Landeseitenformel und Verkaufsseitenformeln und 
Session 4 da gehen wir in die technische Umsetzung. Du erstellst Deine 
Seite auf Wordpress (Divi oder Thrive Theme) oder Groove Pages. 


Aditya Nowotny    Keine Angst, du musst da jetzt nicht 1.000 Kilometer 
fahren, um zu diesem dreitägigen Bootcamp zu kommen. Das findet online 
statt, bequem über Zoom. 

Wir arbeiten auch mit Breakout-Räumen, das heißt, wenn du mit Wordpress 
arbeitest mit Divi arbeitet, oder mit Thrive, oder mit Groove, wir haben die 
entsprechende Gruppe für dich, für die gewählte Websiten-Software deiner 
Wahl. 


Und am Tag 2 geht's dann zum Herzstück: der Microsite oder dem One-
Pager. 


Wir geben Dir in Session 1 vormittags von 9 bis 11 Uhr die Microsites-
Formel speziell für ein Angebot plus die Erfolgsformel, wie Du Dein 
Angebotsvideo machst. 

Dann Session 2 von 11 bis 13 Uhr, Webseiten-Technik 2, erstelle Deine 
Micrositen beispielsweise auf Divi, auf Thrive, das sind also beides 
WordPress Themes, oder auf Groove Pages. 

Dann wieder eine Mittagspause bis 14 Uhr.


In der 3. Session des zweiten Tages, dann von 14 bis 15.45 Uhr, wie du 
deine Wunderbaren Webseiten mit der Meisterschaft vom modernen 
Marketing kombinierst. 


Und Session 4 ist dann ganz im Dienste unserer Teilnehmer, weil wir da 
voll und ganz auf Fragen eingehen, Antworten geben, das was von den 
Teilnehmern schon erarbeitet wurde wird evaluiert und wir geben Tipps, wie 
es noch verbessert werden kann. 
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Francis Herdes   Am Tag 3 bauen wir die klassische Homepage. 


Du bekommst die Homepage-Formel plus die EPB, die Einzigartige 
Positionierungsbotschaft und die GMB, die Grundlegende Marketing-
Botschaft. Wir gehen in die Webseiten-Technik 3. Du baust deine 
Homepage auf allen Plattformen beziehungsweise auf der Plattform, auf der 
du baust, aber du bekommst verschiedene gezeigt. Du lernst, wie du 
Testimonials - der stille Verkäufer - wirken lässt, sodass du verkaufen 
kannst, ohne verkäuferisch zu sein. Dazu arbeiten wir wieder in Breakout- 
Räumen. 

Und die Session 4 ist wieder ganz im Dienste unserer Teilnehmer. Wir 
evaluieren die fertigen Seiten (oder noch nicht ganz fertigen Seiten) und 
machen Q&A, also Frage und Antwort.  

Aditya Nowotny    Und die Begriffe EPB, also die ………………………… 
………………………..botschaft und GMB, die ………………………………. 
………………………botschaft, die kennst du schon aus Video 2. Die setzt du 
auf deine Micro-Site und auch auf deine Homepage. 

Wir haben sie im Bootcamp allerdings aus Zeitgründen am Tag 3, weil du 
wirst es erleben, es ist richtig voll mit Content, der zählt. Und deshalb, die 
EPB und GMB sind essenzielle Komponenten, sowohl für die Microsite, als 
auch für eine wirklich gut funktionierende Homepage, die verkauft und die 
nicht nur eine sogenannte ……………….-Site oder …….………-Webseite ist, 
also eine Ressourcen-Website. 

Und deshalb, lasst uns ansehen, was Teilnehmer aus einem früheren 
Wunderbare Webseiten Bootcamp sagen über das Erlebnis…


Francis Herdes   „Ich bin Constanze Bauer aus Olchingen bei München 
und ich habe das wunderbare Webseitenbootcamp bei Aditya Nowotny und 
Francis Herdes mitgemacht. Es hat mich irre inspiriert. Ich habe so viele 
Ideen bekommen und die Zeit war einfach, ja, die ist gerast. Gerade wenn 
man so in den Schreibfluss gekommen ist, kam das nächste und das nächste 
und dann das nächste. Also ich habe so viel Inspiration und Motivation 
bekommen. Dass ich am liebsten jetzt eine Webseite nach der anderen 
machen würde. Davor, wovor ich am meisten Angst hatte, war die Technik 
und auch die technische Umsetzung. Da hatte ich richtig Respekt. Aber 
durch diese 1 zu 1 Checklisten kann man das wirklich perfekt bearbeiten, 
auch wenn man nicht sofort ganz mitkommt, sodass du wirklich deine 
Webseiten am Ende stehen hast. Top, top, top organisiert. Kann ich nur 
wärmstens weiterempfehlen. Danke.“  
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Aditya Nowotny    Und Andrea Wurm, eine Designerin aus Chemnitz, sagt, 
sie ist bisher immer nur offline unterwegs gewesen. Jetzt hat ihr das 
wunderbare Webseitenbootcamp sehr geholfen, endlich ihr Geschäft auch 
online zu verlagern und sich online zu präsentieren, zu zeigen, sichtbar zu 
werden. Sie sagt, Sie denkt, dass das in der heutigen Zeit total wichtig ist. 
„Online ist die Zukunft. Eigentlich schon die Gegenwart. Online passiert 
zurzeit ganz, ganz viel“ - und tatsächlich das neue Online ist übrigens AI (KI, 
Künstliche Intelligenz) und wir gehen natürlich auch auf AI im neuesten 
Wunderbare Webseiten Bootcamp ein, weil du mit den richtigen AIs dir da 
enorme Erleichterungen verschaffen kannst. Das zeigen wir dir alles. 


Andrea sagt weiter: „Und jetzt schaffe ich es endlich, meine Webseite 
umzusetzen. Der Schritt ist getan. Im Wunderbaren Webseiten Bootcamp 
habe ich meine Microsite geschafft und habe ganz, ganz viel gelernt, auch 
über den Blog und all die Dinge, wo ich mich vorher nie ran getraut hätte. 
Das ist ganz wundervoll.  

Ich danke Francis für die wundervollen Checklisten. Die Checklisten des 
Bootcamps sind begeisternd, sie sind wirkliche Schritt-für-Schritt-
Anleitungen, damit das jeder nachvollziehen kann, auch der, der damit 
online noch gar keine Erfahrung hat. Ich habe ein bisschen Erfahrung. Aber 
ich habe das bisher immer anderem machen lassen. Und jetzt kann ich es 
endlich selbst machen. Und das ist so wertvoll. Also ich kann jetzt endlich 
mein Online-Business starten. Danke, danke, danke an Aditya Nowotny. Und 
Francis für dieses wunderbare Bootcamp.“  

Francis Herdes   „Mein Name ist Dr. Andrea Wolfmeier. Ich bin Medizinerin 
aus Oberösterreich und in der Aromatherapie und TCM tätig. Ich habe jetzt 
mit Francis Herdes und Aditya Nowotny das Wunderbare Webseiten 
Bootcamp gemacht.  

Drei Tage lang, weil ich eben endlich eine eigene Webseite haben wollte, mit 
der ich Leute erreichen kann und die dann von meinen Angeboten profitieren 
können. Das wahnsinnig Tolle an diesem Bootcamp ist einfach, dass es 
technisch sehr gut von Francis erklärt und durchgeführt wird. Und Aditya 
ergänzt es immer wieder mit seinem unglaublichen Wissen um Mindset, um 
Gedanken, um warum Leute manchmal noch scheu sind, dass sie wirklich 
online gehen, dass sie sich zeigen in der Welt. Das habe ich sonst so in der 
Form im deutschen Sprachraum noch überhaupt nirgends gefunden. Und 
von dem her ist es einfach wunderbar. Weil man in die Umsetzung kommt. 
Man hat Ergebnisse. Man kriegt Checklisten, wo man Schritt für Schritt das 
nochmal nachvollziehen kann. Und man kriegt eben auch diese wunderbare 
Unterstützung in dem Sinne auf der emotionalen Ebene und in der  
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Gedankenebene. Dass man sich selber was zutraut und sich selber etwas 
erlauben traut. Und das ist einzigartig für mich gewesen. Danke dafür.“  

Aditya Nowotny    Das ist übrigens etwas, was mit Positionierung zu tun 
hat. Ich habe lange mit mir gekämpft. Soll ich es wirklich „Wunderbare“ 
Webseiten nennen, wie W - W? Solche Alliterationen sind sehr mächtig fürs 
Unterbewusstsein. Andererseits habe ich mir gedacht. „Na, klingt es 
vielleicht nicht ein bisschen platt? Bei unseren Teilnehmern ist es voll 
eingeschlagen, weil es für sie wirklich wunderbar ist. Das Bootcamp ist 
wunderbar, ihre neuen Websites sind wunderbar. Die ganze Erfahrung ist 

wunderbar. Und das hören wir auch im Wortlaut bei all unseren 
Teilnehmerfeedbacks und Testimonials. Deshalb bin ich im Nachhinein 
erleichtert, diesen Schritt gewagt zu haben und das ist wichtig. 


Es gibt natürlich auch die Möglichkeit des Split-Testens, dass du zuerst 
einmal, wenn du ein neues ……………… startest, eine Pilotgruppe hast und 
wenn es dann gut ankommt, dann fährst du es fort oder du testest das 
gegen eine andere ………………. und siehst, was dann besser performt. All 
diese Sachen bekommst du natürlich im Bootcamp. Das ist wichtig, dass du 
eben diese ganze Psychologie, Marktpsychologie und menschlichen 
Verhaltensweisen und menschlichen Reaktionen kennen lernst, weil nur dann 
wird deine Webseite eine gute Website, die wirklich die Menschen ………… 
Sonst hast du halt so einen Webseiten-Baukasten, wo du denkst, jetzt habe 
ich alles und das, Was du dann einsetzt, holt nicht unbedingt. Die Menschen 
hinter dem Ofen hervor. 


Dörthe Aberdunk aus Berlin sagt: „Ich war beim wunderbaren Bootcamp, 
hier hast du es zum Beispiel, beim wunderbar Bootcamp zur Erstellung von 
Webseiten. Ich kann dir nur sagen, es ist ein wahres Wunder. Also, wenn du 
eine Homepage machen möchtest, sei dir klar, dass deine Persönlichkeit sich 
auch mitentwickelt. Und wenn du das willst, dann gibt es nur einen Weg. Geh 
zu Aditya Nowotny und zu Francis Herdes!“  

Francis Herdes   „Mein Name ist Eila Büche aus Salzburg. Ich war gerade 
am Wunderbaren Webseiten Bootcamp mit Aditya Nowotny und Francis 
Herdes, wo ich damit gestartet habe.  

Freitag morgen, da hatte ich noch keinen Plan. Ich war völlig überfordert, 
allein von der Idee, selber eine Webseite zu bauen. Und jetzt habe ich nicht 
nur eine, sondern sogar drei verschiedene Blueprints, wie ich die 
unterschiedlichen Arten der Websites selber bauen kann. Ich habe einen 
genauen Fahrplan, ich habe Checklisten, wo ich immer wieder zurückgehen 
kann, wenn ich dann doch mal was vergessen haben sollte. Ich habe eine  
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genaue Vorstellung und ganz viele Texte schon erarbeitet, die dann auf die 
Webseite kommen. Also der Baukasten ist komplett und muss nur noch 
zusammengesetzt werden. Es ist einfach unglaublich. Ich habe gedacht, das 
ist nicht möglich. Ich habe gedacht, das ist einfach viel zu kompliziert und 
unschaffbar. Und jetzt weiß ich, dass ich es schaffe. Und es ist sogar leicht 
und es macht sogar Spaß, weil man kann sich lauter schöne Sachen 
überlegen, die man auf der eigenen Webseite haben möchte.“ 

Aditya Nowotny    Du siehst übrigens, wir haben dir hier wirklich eins zu 
eins das, was die Teilnehmer gesagt haben, zu Papier gebracht, auf die Folie 
gebracht. Deshalb diese vermeintlichen Tippfehler, das ist wirklich 1:1, wie 
unsere Teilnehmer sich geäußert haben. Maria Schoiswohl aus dem 
Müllviertel in Österreich war ebenfalls bei uns im Wunderbaren Webseiten 
Bootcamp und sie sagt: „Ich bin so begeistert, weil ich habe dieses 
Wochenende meine Landeseite, meine Micro-Seite und meine Webseite auf 
den Weg gebracht. Ich habe das komplette Gerüst fix und fertig, alles 
verlinkt. Und jetzt brauche ich nur noch in die Umsetzung gehen und meine 
Texte einfüllen“ (die wir übrigens, und das ist eine kleine Überraschung für 
alle, die sich anmelden, da gibt es dann auch etwas, was dir die Textarbeit 
wirklich punktgenau und zielgruppenrelevant sehr, sehr leicht machen wird). 


Maria Schoiswohl sagt weiter: „Das ist traumhaft. Ich habe mir das nie 
gedacht, dass so etwas in drei Tagen möglich ist. Was mir so geholfen hat, 
das ist einfach das Marketing, das Aditya uns diese drei Tage nahe gebracht 
hat. Auf was wir achten müssen, damit unsere Webseiten überhaupt die 
ganzen Webseite-Formeln, die sind sowas von wertvoll. Dankeschön.“ 


Francis Herdes   Martina Burchardt aus Springe bei Hannover war ebenfalls 
Teilnehmerin unseres Bootcamps und sie sagt: 


„Ich habe mir das mit der Anmeldung sehr gut überlegt, weil ich nicht so eine 
große, eigentlich gar keine Technikfreundin bin und dachte mir, wie kriege ich 
das nur hin. Aber ich hatte die große Sehnsucht einfach nach einer 
schönen Webseite, einer, die wirklich zu mir passt und eine, die mich gut 
ausdrückt. Und ich habe meinen Mut zusammengenommen. Ich habe mich 
angemeldet und bin unheimlich positiv überrascht. Wie viel Freude mir das 
machen kann, das mitzuentdecken. Ich fühle mich in der Gruppe sehr gut 
aufgehoben, weil ich meine Fragen stellen kann. Es ist eine wunderbare 
Mischung einerseits aus Marketing-Gesichtspunkten - Wie formuliere ich 
das? Worauf kommt es an, sich das gemeinsam zu erarbeiten, immer wieder 
in die Umsetzung zu kommen?  
Das finde ich großartig. Und andererseits ... Das immer wieder zu 
kombinieren mit dem Technikteil. Wie mache ich das? Was mir dabei  
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unheimlich hilft, sind die hervorragend ausgearbeiteten Checklisten. So 
strukturiert und so wunderbar nachvollziehbar. Das hat mir ein gutes Gefühl 
vermittelt. Ja, das kann ich hinkriegen. Und ich komme mit meinem Wunsch 
damit einen deutlichen Schritt näher. Herzlichen Dank dafür.“  

Aditya Nowotny    Manuela Cursaro aus dem Kanton St. Gallen in der 
Schweiz hat ebenfalls bei uns teilgenommen:„Ich bin einfach völlig  
begeistert, weil Technik war für mich ein großes Fragezeichen.“ (Das haben 
wir ja irgendwo schon mal gehört… :-) 


„Ein Thema, das mich auch nicht interessiert hat bis jetzt. Aber durch dieses 
Wochenende oder Bootcamp bin ich da jetzt in den Fluss gekommen habe, 
gemerkt, dass die Technik gar nicht so kompliziert ist. Durch die 
Unterstützung der Checklisten von Francis. Die einfach wirklich Gold wert 
sind, werde ich immer wieder nachschauen und nachlesen, was muss ich 
jetzt wie machen, dass es dann auch funktioniert. Und jetzt macht mir sogar 
die Technik Spaß und ich freue mich schon sehr, dass meine Webseite auf 
dem Web ist. Und das Hintergrundwissen, welche Keywörter sollen wir 
nutzen, wo finden wir sie, wie positionieren wir uns, wie schreiben wir gute 
Texte und was soll da rein. Auch das wurde uns alles gezeigt. Und auch 
wenn wir dann technische Fragen noch hatten, war da so eine Geduld und 
liebevolle Begleitung, bis wir es verstanden haben. Und das für jeden 
Einzelnen und für alle. Ganz unterschiedliche Programme. Und ich bin so 
dankbar, dass ich jetzt da dabei war und das jetzt auch kann und auch 
umsetzen kann. Und ich bin Francis und Aditya so dankbar, dass sie das 
machen und anbieten. Danke, danke, danke!“  

Francis Herdes   Sophia Schulz aus Schwerin hat bei uns am Wunderbaren 
Webseiten Bootcamp teilgenommen und sie sagt:


„Ja, vorher muss ich sagen, kannte ich das nur, dass man jemanden bucht, 
der macht einem für viel Geld die Webseite und wenn man was verändern 
möchte, darf man zahlen und das jedes Mal. Und das nervt als Unternehmer 
wahnsinnig, denn wir haben eine Unternehmung. Wir machen etwas, um 
voranzukommen und nicht, um dauernd wieder Kleinigkeiten zu bezahlen.  

Und da kam dieses Bootcamp für mich total rechtzeitig, denn Francis hat die 
technische Voraussetzung, das technische Know-how so einfach vermittelt, 
dass ich nun selbst meine eigene Website machen kann und nicht nur die 
Homepage mit einem Blog, mit der Landeseite und der Verkaufsseite und 
einer Microsite. Von daher, das Technische kann ich nun selber.  
Das Highlight war jedoch, dass Aditya die ganzen Zusatzsachen uns gezeigt 
hat. Und zwar, welche Texte sind sinnvoll, warum sind sie sinnvoll und worauf  
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darf ich noch achten? Welche kleinen Facetten? Wie kriege ich Interessenten 
dazu, zu mir zu kommen und bei mir zu bleiben und nicht abgelenkt zu 
werden und woanders suchen zu gehen, weil ich zu langweilig bin? Da hat 
mir das wunderbare Webseitenbootcamp super geholfen und ich bin Francis 
und Aditya sehr dankbar, dass ich teilnehmen durfte.“  

Aditya Nowotny    Du bemerkst vermutlich eines bei unseren Teilnehmern - 
es liegt praktisch hauptsächlich das Gewicht auf der Technik, das ist das 
was sich eigentlich jeder so am Anfang vorstellt, dass die Technik alles ist 
und das ist auch die große Hürde für die meisten.


Tatsächlich geht es aber um die Seele, um das Herz, um die 
………………., um die Ausstrahlung, um die ……………………., die du auf 
deiner Webseite oder deinen Webseiten - denn es werden sicher mehr 
werden wenn du es mal lernst, wie es geht, schneller als du denkst - dann 
geht es wirklich darum, dass du eben das abbildest und dich regelrecht 
online verkörperst, damit die richtigen Menschen dich finden. 


Francis Herdes   Ja, und hier ist das Beste, du musst nicht ……………….. 
sein. Du musst kein Design-Genie sein. Du musst nur bereit sein, drei Tage 
zu investieren, um dein Business für immer zu verändern. 


Aditya Nowotny    Ich kann sagen, und das ist dir vielleicht auch aufgefallen 
aus den Teilnehmerkommentaren, die schwärmen alle von den coolen 
Checklisten und Schritt-für-Schritt-Anleitungen von Francis, weil ich kenne 
kaum jemand, der das Technische so einfach präsentieren kann, wie Francis 
Herdes. 

Deshalb freue ich mich, Francis, dass du beim Bootcamp und überhaupt bei 
unserer ANMM Marketing Meisterschaft den technischen Teil machst, ist 
übrigens auch ein bisschen anders, wie das traditionelle Rollenbild. 


Der Mann macht das Technische, die Frau macht das Herz. Wir machen 
natürlich beides. Es ist wichtig, dass du das Techniche, aber eben auch das 
Herz und das Inhaltliche und die Seele und die Ausstrahlung reinpackst. 

Sonst hast du eben das, was man mit einem Webseiten-Baukasten hat, ein 
Gerüst, das zwar technisch funktioniert, das aber nichts ausstrahlt. 


Trotzdem ist der Haupteinwand, „Aber ich bin nicht technikaffin!“ 


Sandra aus Hamburg war auch nicht techngaffin, sie konnte kaum eine E-
Mail weiterleiten, wir übertreiben ein bisschen, aber so in die Richtung ging 
das, wir durften ihr alles zeigen. Trotzdem hat sie es geschafft, weil ich ihr 
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jeden Klick, jeden Schritt, jeden Button zeigte Und weil ich auch dir und vor 
allem Francis dir... jeden Klick, jeden Schritt, jeden Button zeigen wird. 


Francis Herdes   „Aber ich habe keine Zeit“, ist vielleicht dein nächster 
Einwand. 


Drei Tage investieren, um die nächsten zehn Jahre zu profitieren? Das ist die 
beste Zeitinvestition, die du je machen wirst. 


„Aber ich hab ja schon eine…"


Aditya Nowotny   Du hast schon eine Webseite? Perfekt. Dann mach sie 
noch besser. Mach sie endlich zu einer, die auch richtig verkauft. 


Francis Herdes   „Aber das ist bestimmt teuer.“ Hier ist die Wahrheit. Eine 
Agentur würde dir für das, was du in diesen drei Tagen lernst, mindestens 
5.000 Euro berechnen. Und dann hättest du immer noch nicht das Wissen, 
es selbst zu machen. 


Aditya Nowotny    Und wir haben dir ja gesagt, 2.500 bis 5.000 Euro im 
deutschen Sprachraum, auch das war sehr konservativ, denn es kostet mehr. 
So 2.500 Euro, das ist eher, wenn du noch einen Studenten findest, der dir 
eine Webseite macht. Und auch beim Studenten ist es meistens so, die 
können das Technische für dich machen, haben aber meistens vom 
……………………, von der Psychologie. vom menschlichen ……………….., 
vom Copywriting nicht die Ahnung, die jemand hat, der eben schon einige 
Jahrzehnte im Geschäft ist und mit hunderttausenden Menschen gearbeitet 
hat. 

Aber lass mich dir einblenden, was ich unlängst von einer der führenden 
deutschen Agenturen gelesen habe. Diese gibt nämlich hier an „für die 
richtigen Preise im deutschsprachigen Raum“, zum Beispiel: 

- SEO, Suchmaschinenoptimierung, 6.000 Euro für das Setup plus 2.000 
Euro monatlich Laufzeit sechs bis zwölf Monate und da wird dann oft ein 
Dauervertrag in Dauerabonnement daraus. Und das siehst du schon, wenn 
du das nicht weißt, wie das geht mit den Keywords, wenn du nicht weisst, 
wie es geht mit dem menschlichen, emotionalen …………………, dann 
kannst du keine SEO selbst machen. 


Und die Agentur andererseits, die kennt eben nicht wirklich Herz und Seele 
von dem, was du anbietest, von dem was du verkörperst. Das heißt, es ist 
immer irgendwo ein Mismatch, wo nicht das Optimum rüberkommt. Wo es 
nicht wirklich deine Webseite ist, sondern es wird da eben nach 0815 
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Kategorien geschaut, die werden optimiert. Das kann natürlich eine Agentur 
sehr, sehr gut machen, technisch, aber wie gesagt, dass es dann exakt dein 
Zielpublikum ist, exakt deine Traumkunden, das ist nicht garantiert, doch der 

Preis ist stolz. Aber ………… (Suchmaschinenoptimierung) und Keywords 
und die ganze Grundpositionierung deiner Webseite ist übrigens auch das, 

mit dem wir im Bootcamp anfangen. 


Wir haben übrigens sogar noch ein Kick-Off-Seminar vor den drei Tagen, wo 
wir gerade darauf eingehen, weil das eben sehr wichtig ist, dass du dich 
richtig positionierst, dass du die richtigen Keywords hast, weil da geht's los, 
die Suchmaschinenoptimierung (SEO = search engine optimization). 


Und dann sagt diese führende Agentur aus Deutschland: 
 


- für eine Branding-Webseite, also die dein Brand, deine Marke, das kann 
eine ……………….marke, oder eine …………………smarke sein, je 
nachdem. Beides ist möglich. Wir werden Dir auch sagen, was sinnvoll ist für 
wen und wann. 

Sagen sie hier tatsächlich 5.000 bis 25.000 Euro Setup? 500 bis 1.000 Euro 
monatlich für die Wartung?

Das heißt, du siehst, wenn du das über eine Agentur machst, da kommt eine 
Menge Geld zusammen. 


Und wenn du dass über einen Baukasten machst, kommt es vergleichweise 
billiger. Aber es hat noch viel weniger. Dein Gepriege, deine Seele, deinen 
Flair, deine Atmosphäre. Webseiten, Baukästen bilden selten ein solches 
digitales Zuhause ab, wonach die Menschen suchen. Sie gewöhnen sich 
dran, aber aufklicken sie weg, wenn ihnen unterbewusst etwas nicht gefällt 
und keiner weiß, ob sie es mögen oder nicht. So viel sinnvoller, dass du 
lernst, das selbst in die Hand zu nehmen. 


Die Wahrheit ist also, eine Agentur würde dir für das, was du in diesen drei 
Tagen des wunderbaren Webseitenbootcamp lerns, mindestens 5.000 Euro 
berechnen und dann hättest du immer noch nicht das Wissen, es selbst zu 
machen und du wärst weiterhin abhängig und es summieren sich Tausender- 
und Zehntausender-Eurobeträge. 


Schauen wir uns den Preis dieses Bootcamps an. Normalerweise kostet 
dieses intensive 3 Tage Bootcamp 2.497 Euro. Und ehrlich gesagt, es ist 
jeden Cent wert. 


Francis Herdes   Und weil du unseren Videos bis hierher gefolgt bist, 
können wir sehen, dass es dir ernst ist, dass du endlich deinen nächsten 
Schritt machen möchtest. Deshalb setzen wir für dich den Preis auf 997.- 
Euro herunter.  
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Aditya Nowotny    Und weil wir wissen, wie frustrierend es ist, Geld für 
nutzlose Webseiten auszugeben und du vielleicht Angst hast, ja woher weiß 
ich denn, dass Francis und Aditya mir den richtigen Weg zeigen, nehmen 
wir dir noch einmal das Risiko weg und wir reduzieren den Preis auf 
sagenhafte 497 Euro, wenn du dich innerhalb der nächsten 48 Stunden 
registrierst (Early Bird).


Und Vorsicht, nimm diese Frist ernst, denn der Preis geht dann hoch auf 997 
Euro. Das ist ein fairer Preis, den du dann ab 23.06. - ist immer noch sehr, 
sehr günstig - bezahlen kannst, weil erinnere dich mal, was Sandra aus 
Hamburg bezahlt hat. Sie hat 4.500 Euro bezahlt für eine Webseite, die nicht 
konvertierte. 


Francis Herdes   Du bekommst sogar die Möglichkeit der Ratenzahlung, 
aber Achtung, wir können nur maximal 30 Teilnehmer persönlich betreuen. 
Mehr geht nicht, wenn wir jedem die Aufmerksamkeit geben wollen, die er 
oder sie verdient. Aktuell sind bereits 16 Plätze vergeben, bleiben nur noch 
14. 


Aditya Nowotny   Du hast es aus den Teilnehmer-Feedbacks gehört. Sie 
schätzen die Atmosphäre, die persönliche Betreuung, quasi wie ein eigenes 
Programm für jeden einzelnen Teilnehmer. Das ist uns sehr wichtig. Wir 
wissen aber, dass Geld nicht einfach so ausgegeben wird, wenn du nicht 
weißt, dass es sicher ist. Und deshalb bekommst du auch unsere 100% 
Zufriedenheitsgarantie.  

Francis Herdes   Handle jetzt und bestelle. Innerhalb von 30 Tagen kannst 
du deine Teilnahme am Wunderbaren Webseiten Bootcamp gegen vollen 
Kostenersatz zurückgeben. Wir wissen aber, dass du, sobald du die 
wunderbare Webseiteformeln verwendest, gar nicht zurückgehen möchtest. 


Aditya Nowotny    Du hast natürlich immer die Möglichkeit, eine Agentur zu 
beauftragen oder einen Webdesigner, eine Webdesignerin oder einen 
Webseiten-Baukasten zu verwenden. 


Nach dem, was du aber jetzt weißt, ist es dir klar, dass es nicht das ist, was 
dir wirklich deine persönliche maßgeschneiderte Lösung ist. Die genau die 
richtigen Kunden zu dir bringt, nämlich deine Traumkunden, deine 
Idealkunden. Und dafür zahlst du dann immer noch enorm teures Geld. Wir 
selbst haben dir erzählt, diese 15.997 Euro Investition. Übrigens, Francis hat 
sie nicht alleine gemacht. Ich habe sie auch gemacht, diese Investition, wir 
waren da gemeinsam. Auf dieser Marketing-Cruise, also das ist jetzt die 
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Offenlegung, damit du vollständige Transparenz hast, das war einfach nur 
teures Lehrgeld. Wie hat sich das für dich angefühlt, Francis, diese 15.997? 
Da war die Sandra aus Hamburg ja noch gut dran, mit ihren 4.500 Euro…. 


Francis Herdes   Absolut, das hört sich ja ziemlich günstig noch an im 
Vergleich. Also ich hätte nicht gedacht, dass das so viel Arbeit ist, da diese 
ganzen Materialien zu liefern. Und dann sehen die Seiten total 0815 aus. 
Also da habe ich mich echt geärgert, ehrlich gesagt. 


Aditya Nowotny    Und weil es uns so geschmerzt hat und wir da wirklich 
Lehrgeld gezahlt haben, haben wir uns gesagt, wir wollen das anderen 
Menschen ersparen und deshalb machen wir überhaupt diese Bootcamps. 
Das Wunderbare Webseiten Bootcamp ist nur eines von vielen. Und da 
steckt wirklich eine Menge Wissen drinnen zu einem enorm günstigen Preis. 


Also, so wirst du dann ein Wissen haben, das andere Leute nach drei Jahren, 
nach fünf Jahren noch nicht haben, zu diesem wirklich - Superpreis. 


Hier ist also deine Entscheidung. Du kannst weiterhin Geld für Webseiten 
ausgeben, die nicht verkaufen. Oder du kannst weiterhin keine Webseite 
haben. Es gibt Leute, die kaufen sich allenfalls mal eine Domain und dann 
geht es nicht weiter. Du kannst weiterhin zusehen, wie dir deine Konkurrenz 
die Kunden wegschnappt. Und du kannst weiterhin hoffen, dass sich 
irgendetwas ... auf magische Weise ändert oder du kannst jetzt handeln. 


Francis Herdes   In drei Tagen hast du nicht nur eine Website, du hast ein 
komplettes System, das dir jeden Monat neue Kunden bringt. 


Und in 30 Tagen stellst du das dann fertig, deshalb nennen wir das den „30 
Tage Webseiten-Coup“. 

Klicke jetzt auf den Link unter diesem Video. In drei Tage hast du nicht nur 
eine Webseite, du hast auch ein komplette System, dass dir jeden Monat 
neue Kunden bringt. Klicke jetzt auf dem Link unter dem Video. Sichere dir 
einen der letzten 14 Plätze. Und in 72 Stunden im Bootcamp wirst du 
verstehen, warum manche Menschen mit hässlichen Webseiten Millionen 
machen.  

Aditya Nowotny    Hässlich ist es nicht, wenn es Menschen dient und wenn 
es einen fairen Wertaustausch ermöglicht. 
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Also, du wirklich gutes Geld damit verdienen kannst und deine Kunden, 
deine Klienten dadurch in den Genuss deiner Leistungen oder deiner 
Produkte kommen. 


Aber die Türen zur Anmeldung schließen in 48 Stunden, für immer, 
zumindest für den Moment. 


Denn wir haben eine ganze Reihe verschiedener Bootcamps, rund zehn 
Bootcamps, die wir immer wieder mal machen. Aber wir werden dann oft 
gefragt, einen Monat nach dem Bootcamp, wann macht ihr denn das 
nächste Wunderbare Webseiten Bootcamp? Und dann müssen wir sagen, 
sorry, frühestens in zwei, zweieinhalb Jahren. 


Das ist deine Entscheidung, deine Zukunft, deine wunderbare Website. 
Wir sehen uns im Bootcamp. 


Francis Herdes   Ja, wir sehen uns im Bootcamp!


Möchtest du deinen eigenen 30-Tage Webseiten Coup landen?  

Dann melde dich JETZT auf https://adityanowotny.com/wunderbare-
webseite-bootcamp/ an und starte deinen 30-Tage Webseiten Coup :-)
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